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MC - Boa tarde, senhoras e senhores. Dando sequéncia a reunido, a Audiéncia Publica
gue iniciamos na parte da manha, convidamos para a apresentacao o Sr. Antonio Luiz
Souza de Assis que vai fazer uma apresentacao da proposta da ARSESP com o tempo
previsto de 20 minutos.

Antonio Luiz Souza de Assis - Boa tarde a todos. Vimos na parte da manha a
apresentacao sobre o PO. Vamos apresentar agora a proposta de estrutura tarifaria e os
valores da tabela tarifaria. Tudo aqui sera margem. A esses valores é adicionado o preco
do gas e dai temos a tarifa. Entdo verificada a consisténcia da estrutura dos valores
tarifarios propostos pela Gas Natural, com os valores de PO propostos pela ARSESP,
foram feitos célculos considerando as receitas do terceiro ciclo tarifario associadas a
estrutura e aos valores tarifarios por segmentos de usuario propostos pela Gas Natural e
mercados de vendas adaptadas pela ARSESP. A proposta da Gas Natural esta aqui na
primeira linha junto com a proposta da ARSESP. Assim, o valor ajustado da ARSESP
atingiu R$ 433.982.000 contra R$ 483.852.000 da Gas Natural; isso sdo valores
presentes para os segundo e terceiro ciclos . A estrutura proposta pela Gas Natural para
as margens do terceiro ciclo sdo baseadas na estrutura vigente. Nao produzem
modificacdes nas bases tarifarias desses segmentos e para o segmento residencial que
substitui as tarifas encaixadas, as tarifas lineares, com o objetivo de tornar mais simples
o célculo conforme [Bl Segundo a proposta da Gas Natural sdo seis classes de
consumo com limites idénticos aos vigentes. No grafico na tela temos os volumes em
cada uma das classes. Vou pegar aqui o valor mais significativo que seria para a classe
de 1 a 7 metros cubicos onde sédo 17% dos usuarios e 5% de volume e de 7 a 16, 40%
dos usuarios. No segmento residencial os dados das tarifas em cascatas também como
as tarifas lineares sdo com 2/3. O valor de encaixe fixo foi estabelecido de forma
crescente para a primeira classe de consumo, e o variado foi estabelecido de forma
decrescente. A ARSESP aceitou a proposta da Gas Natural, conforme apresentado e
propde a reducdo do nucleo de classes de consumo com a unido das duas maiores
classes de consumo desse segmento, que sdo as de 41 a 200 metros cubicos por més,
e acima de 200 metros cubicos por més que juntas representam 2% dos usuarios e
somente 10 % do consumo desse segmento A tabela abaixo apresenta a comparagao
das margens propostas pela Gas Natural e pela ARSESP em relacdo as margens
vigentes. Em todas as classes de consumo verifica-se reducédo de margem em relacao
as vigentes 8. Esta imagem mostra as curvas das tarifas atuais comparadas nas
propostas tanto pela Gas Natural quanto pela ARSESP. No segmento residencial a
proposta da Gas Natural € de uma Unica parte do consumo tal como ja praticado na
estrutura tarifaria da direita, e a margem se aplica a 150 usuérios recebendo um
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consumo de 153.000 metros cubicos ao ano. A estrutura possui encargos variados num
valor proximo ao da ultima fase do consumo do segmento residencial. Para esse
segmento a ARSESP também considera adequada a proposta apresentada pela
concessiondria e esta tabela que apresentamos demonstra a diferenga para um
consumo médio de 87,5 mil metros cubicos por ano. Esta imagem mostra a tarifa vigente
comparadas com as propostas pela ARSESP.

Segmento comercial. A Gas Natural propde quatro classes de consumo no limite desses
consumidores. O gréfico ilustra isso e temos na tabela a demonstracdo do usuario e o
consumo. O segmento comercial manteve 0o mesmo sistema das tarifas lineares [l
BB forma crescente e o variavel na forma decrescente. Para esse segmento, a
ARSESP também considerou adequada a proposta apresentada pela concessiondria
assim como os resultados dos segmentos anteriores e uma observa uma reducédo de
margem em todas as classes em relacdo 8. Esta imagem demonstra a estrutura
curvas.

Segmento Industrial. A proposta da concessionaria considera as mesmas 7 classes
vigentes [, para ilustrar isso e a tabela abaixo demonstra a alocacéo de f. Manteve-
se o sistema das tarifas lineares com dois termos, sendo o dado fixo avaliado de forma
crescente e o variavel de forma decrescente. As tarifas para margem foram constituidas
para evitar mecanismos de selecdo adversa entre os mercados industrial e comercial,
pois poderiam B industriais. Para a ARSESP também continua adequado o propésito
apresentado tendo em vista o faturamento do segmento industrial. Corresponde a 87%
do capital da empresa, o valor da reducao proposta se aproxima ao aplicado a margem
méxima .

Segmento de Gas Natural Veicular (GNV). A concessionaria propde manter a mesma
estrutura vigente de tarifa de classe Unica para que cada um dos segmentos para que a
mesma possa . Como na estrutura vigente a tarifa aplicada seria a mesma aplicada
B8. Foi proposta reducéo da margem de aproximadamente 23% . A ARSESP também
considerou adequada a proposta apresentada na tabela .

Segmento de Coogeracdo. A Gas Natural propde uma estrutura tarifaria com 8 classe de
consumo com limites idénticos [ que a concessionaria propde. A ARSESP considerou
adequada a proposta apresentada pela Gas Natura. A tabela apresenta ***

Segmento Termoelétrico. Nao ha nada para o terceiro ciclo e a Gas Natural ndo prop6s
tarifa para esse segmento. A ARSESP, no entanto, propde que seja utilizada a mesma
tabela do segmento de coogeracdo. Esses segmentos possuem caracteristicas
semelhantes.

Segmento Gas Natural Comprimido (GNC). N&o h& decisdo [ de tarifas pela
concessionaria. A ARSESP, no entanto, propfe uma tabela tarifaria de estruturas
idénticas a vigente mantendo-se as mesmas taxas de consumo e com reducdo de 35%
das margens vigentes para todas as classes de consumo, valor esse assimilar a reducao
global. A margem compara a vigente com a proposta pela ARSESP.
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Segmento Interruptivo. Nao foi proposta tabela para as margens desse segmento pela
Gas Natural. A ARSESP, no entanto, prop8e a aplicacdo da mesma tabela utilizada pelo
segmento industrial como na estrutura vigente. O Segmento matéria-prima e gas natural
liquefeito ndo ha clientes previstos e ndo foi proposta tabela para as bases desse
segmento, para gas natural. A ARSESP propde a aplicacdo da mesma tabela usada
para o segmento de coogeracdo como na estrutura vigente. Tarifa pelo uso de servigos
de distribuicdo. Os objetivos gerais embasaram a proposta metodoldgica para a
separacao dos encargos de comercializacao e fixacéo das tarifas por uso de servicos de
distribuicao impostosg- sdo: 1. Promover a concorréncia da comercializacao e permitir
a sustentabilidade dos servicos de distribuicdo. Foram definidos [ para a locacdo dos
custos de comercializacdo aos clientes industriais com consumo superior a 300 mil
metros cubos por més. Calculando a incidéncia desses custos na margem maxima
aplicavel a esses custos. Como resultado, a ARSESP propde que, para aqueles que
potencialmente podem ser clientes, aplica-se a margem determinada para o cliente no
momento da migracdo; uma deducdo adicional de 1,6% sobre a margem maxima da
classe

Tabelas de . Os valores que aqui estdo sem PIS e COFINS para 0 segmento
residencial **** coletiva, segmento comercial, industrial f, segmento de gas natural
B transportes publicos .

O segmento (por geracdo) termoelétrica . B8 O valor das margens **** gas natural
para essa € a proposta. Reduc¢ao coletiva, segmento comercial, industrial e interruptivel.
Segmento Gas Natural Veicular (GNV). Aqui tem a [, classe 2, transportes publicos e 3,
B®. Segmento Coogeracéo, Termoelétrico, Matéria Prima e Gas Natural Liquefeito. E
sempre o valor das margens. Gas natural para fins de gas natural.

Sobre as tabelas de tarifas, gas mais margem . Todas as tabelas a seguir para efeitos
comparativos incluem PIS, CONFINS e o termo K, néo incluem ICMF. Para efeitos de
comparacao, o termo de ajuste K, considerado na tabela a seguir € considerado vigente
de 0,046186, é um valor .

Esta € uma comparacdo — € importante prestar atencdo, pois essa diferenca ela
considera as tarifas atuais da Gas Natural aplicando a i comercial. No azul que esta
aqui no fim da pendltima coluna, a liberacdo de [ é com relacéo a tarifa autorizada. E
a Ultima coluna, aquela praticada efetivamente. A mesma coisa para o .

Segmento Comercial aplica-se também a politica comercial, para fins comparativos.

Segmento industrial. 8 que a diferenca é de —10,82, da primeira classe de consumo
considerando 50 mil metros cubicos para —1,26 para . Pode parecer que a reducgao do
industrial seja menor, mas acontece que aqui quando se embute o preco do gas, essa
diferenca termina desaparecendo. Essa diferenca inicial termina sendo comprometida
pelo valor do gés, o que ndo é o certo [l Nao é simplesmente repassado as tarifas [i.
Gas natural veicular num exemplo de 100 mil metros cubicos, a diferenca de 146, o que
0 gas fez.
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O resultado da revisdo serd apresentado pela ARSESP até o dia 31 deste més e
considerara as informacdes obtidas no processo, as estimativas das atualizacdes
monetarias sobre os parametros de PO, referida em novembro de 2009 e a verificacdo do
valor das incorporacbes de arquivos apdés marco de 2010, bem como agora. A
publicacdo dos resultados dessa revisdo, até 31/05 e a publicacdo da ARSESP das
tarifas pra vigéncia para o primeiro ano do terceiro ciclo [l

MC - Nés convidamos agora a apresentar pela Gas natural Sdo Paulo Sul, que tem 20
minutos para fazer a apresentacdo, o Sr. Angel Benedi, Diretor de Planejamento e
Regulacao do Grupo Géas Natural no Brasil.

Angel Benedi - Boa tarde a todos. Meu nome € Angel Benedi, sou Diretor de Regulagéo
do Grupo Gas Natural no Brasil, e venho aqui apresentar a proposta que a gente
apresenta de tarifas para o proximo quinquénio, e realmente o racional que tem atras da
nossa proposta.

Primeiro vamos fazer uma introdugcéo da metodologia que trouxemos para Sao Paulo, e
acho que vale a pena fazer uma pausa e depois vamos aos detalhes dos mercados
residencial, comercial, industrial, GNV, e coogeracao.

Nesta introducdo, mostramos aqui na realidade o que € a metodologia e um esquema
bem parecido com o que vimos nesta manha, que apresentou a ARSESP. Mas eu
gostaria de reforcar a ideia de que, antes de tudo isto que estamos fazendo aqui em Sao
Paulo parece-se bastante com o que fazemos em outros centros regulatorios, ou seja, 0
calculo das tarifas para um periodo quinquenal tem numa primeira parte a determinacdo
de quanto dinheiro, quantos milhdes de reais, e que a concessionaria pode recuperar no
mercado nos proXimos anos, essa primeira parte vai acontecer assim. Esse dinheiro,
esses milhdes de reais, neste caso, da avaliacdo dos investimentos que a
concessionéria propde da OPEX, da taxa de remuneracdo. Entéo, tudo isso o regulador
avalia, como vimos hoje pela manha. A proposta faz os ajustes de eficiéncia, e faz a
justificativa da taxa. Entdo temos uma quantia em dinheiro para 5 anos. Essa é a
primeira parte. Seria a caixa que para um valor atual da receita requerida. Com isso,
temos depois no mercado, um modelo projetado para os proximos anos e temos ainda
muitas solucdes; na realidade a estrutura tarifaria ndo € Unica, ndo se existe s6 uma
estrutura tariféria possivel para chegar a obter uma receita para 5 anos. Uma solucéo
muito simples, na verdade poderia ser. Hoje de manha a gente escutou uma reducéo de
32% do PO para proximo periodo com o PO atual. O mais simples de tudo seria fazer
todas as tarifas atuais eu vou reduzir e esses 32% acabaram, ndo ha mais nada, néo
tenho que fazer avaliagdo adicional. Mas, na realidade isso ndo é o mais eficiente, ndo é
o melhor a fazer. Mesmo no Brasil, no caso do Rio a gente conhece muito bem, temos
um ajuste tarifario que se aplica a todos os mercados. Acho importante, no caso de Sao
Paulo, pela possibilidade de fazer um desenho particular para cada mercado porque a
gente tem a possibilidade de considerar a competitividade de cada mercado. E onde fica
a tarifa-limite, a tarifa maxima hoje? Onde fica 0 competitivo, onde coamos a alternativa?
Entao fazer um desenho para fazer com que cada mercado tenha uma coeréncia entre a
margem oficial, a margem maxima, a margem-limite, e f8. Temos algumas condi¢des
gue complicam para o destino tarifario. Vocé nao pode discriminar, dizer que se tem um
cliente no mercado industrial que tem um consumo igual, entdo tem que ter uma margem
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igual. Outra condi¢éo, eu ndo posso ter subsidio cruzado, ou seja, que a América latina é
um custo marginal. Entdo eu ndo posso desenhar uma tarifa para beneficiar um mercado
especifico abaixo do custo marginal para que algum outro mercado esteja pagando o
preco realmente de mercado. O minimo, marginal que estamos falando. Depois vamos
mostrar os graficos. Entdo € uma segunda restricdo. Restricdo ndo. Uma condicéo
precedente logica. E a nossa liberalidade foi, no decénio tarifario que realmente ja vimos,
mas vamos ver rapidamente mais uma vez, foi uma tarifa que tem duas partes, uma
parcela fixa e uma parcela varidvel — poderemos néo ter isso, mas foi 0 nosso decénio —
e a Gas natural também considera que é importante ter continuidade entre clientes do
mesmo mercado independentemente do que fique no limite da faixa. Ou seja, se tem
uma descontinuidade na tarifa em que vocé paga, consome-se 399 e 401. Isso nédo é
bom. Entéo, a gente tentou fazer um decénio para ter continuidade nos mercados. E
mais, ndo unicamente nos mercados comercial e industrial, mas também, as vezes o0s
clientes quando isso acontece querem ser industriais porque a margem, se vocé é
industrial € um consume igual e bem melhor. NOs entdo tentamos fazer um desenho
também, para que ndo seja tdo relevante que vocé seja comercial, que vocé seja
industrial, que vocé tenha um consumo e para esse consumo na area de Sao Paulo vocé
tem uma margem que nao vai mudar muito, mesmo que vocé depois mude de categoria.

Angel Benedi - Aqui, nosso decénio tem uma proposta de tarifa que tem uma parte fixa
gue é crescente, depois da faixa 2 no caso do residencial até a faixa dos consumos
maiores, aconteceu 0 contrario no cargo volumétrico. E temos uma evolucao
decrescente. Nos numeros vemos realmente muito melhor nos graficos qual é o
resultado desses numeros.

Entdo isso, visualmente mais simples, ver o que tem nos numeros das tabelas
anteriores. Com esse desenho de tarifa com cargo fixo que vai crescendo, cargo
volumétrico que vai decrescendo, temos a linha vermelha. A linha atual da tarifa-limite é
esta linha azul, que fica fora do grafico e que na realidade néao é a tarifa que realmente
estamos praticando atualmente no mercado. Estamos praticando uma tarifa com
desconto para ndo estipularmos limites. Mas essa nova tarifa vermelha fica abaixo da
tarifa comercial atual, tarifa vigente. Légico, o impacto vai ser diferente segundo a faixa
de consumo com respeito a politica comercial. Mas no que diz respeito ao limite, neste
guadro estamos delineando, como fizemos antes também, com descontos muito fortes,
ou seja, precisamos de um esfor¢o para tentar separar e regularizar, trazer a tarifa-limite
residencial algo mais significativa de verdade. E também, vejam que temos esse
desenho com essa reducao forte a apoiar, favorecer o crescimento de mercado. Este
aqui é um detalhe da faixa menor dos volumes menores que temos no residencial,
vamos supor. No comercial € a mesma coisa, temos tarifas fixas crescentes, tarifas
variaveis decrescentes, isso vai ser uma constante em nosso desenho. Ai da para ver o
gue estou dizendo a respeito dos picos, das descontinuidades que tinha a tarifa, a tarifa-
limite, atual e tentamos suavizar para que fique mais continuo o que pararia o cliente,
independentemente do ponto de consumo que esta.

Angel Benedi - A mesma coisa € da parte dos consumos menores do comercial. Na
indUstria acontece o mesmo, a mesma ideia. Aqui, a linha vermelha mais uma vez, e a
linha da tarifa proposta, ai teremos uma reducéo da tarifa segundo as faixas de consumo
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industrial que tém de 18 8, também no industrial. No caso do GNV, e nesse caso é
uma tarifa volumétrica, uma tarifa de R$ 10,00 /m3, ndo tem encargo fixo, e a evolucao
gue tem, no caso do custo, uma reducdo nas tarifas na faixa dos 6%, e para as frotas
tem um encargo volumétrico que fica abaixo do que é um encargo para 0s postos.

No caso da coogeracdo, e na verdade ndo temos previsdo de vendas para 0 proximo
periodo. Na verdade, s6 quero falar que, vocés sabem que na distribuicdo de gas existe
0 conceito da solidariedade da receita, ou seja, todos os consumidores da area, todos os
consumidores da regido, da Sao Paulo Sul, vao contribuir para o crescimento de todos
esses investimentos. Esse € um conceito universal. Entdo, ndo havendo volumes de
coogeracao, ndo havendo volumes de térmicas, a gente ndo tem previsdo de nenhum
cliente que tenha uma receita para contribuir com a remuneragdo dos investimentos
futuros. Essa ideia quando eu quero falar que ndo temos volumes, € que ndo temos
ninguém nessa faixa para contribuir solidariamente para esses investimentos.

Para concluir, mais uma vez o desenho tem todas essas consideracoes, todos esses
componentes de que ja falei, procura fazer com que seja possivel manter o ritmo de
crescimento residencial. A operadora Gas Natural realmente tem esse perfil de
desenvolvimento nesse segmento de mercado residencial. Nossa vontade € de manter
esse esforco para que a Sao Paulo Sul seja a distribuidora que mantenha esse essa
posicdo de lideranca quanto ao niamero de clientes no Brasil, reducdes tarifarias para
adequar a tarifa maxima com a tarifa que seria a hova maxima, ndo haveria tarifas com
descontos para se falar. A ideia € regularizar todo mundo vai ter entdo tarifa-limite.
Tarifa-limite inferior & tarifa atual. Com deducées na faixa [ 60. No mercado comercial
também uma reducdo expressiva. E neste caso, para o proximo periodo quinquenal,
sendo 32% de reducao, todos os mercados possuem reducédo, alguns mais que outros,
mas também tém reducdo, e no caso do GNV, que temos a tarifa um pouquinho
diferente porque s6 tem o volume. E isso o que eu tinha para dizer a vocés, realmente
atrds dos numeros das tabelas as evolucdes para cima e para baixo, procuramos fazer
esse estudo, temos um resultado matematicamente que vocé pode ter muitas solugoes
para as coisas, mas depois levamos um tempo para tentar analisar, avaliar um desenho,
ou seja, ndo é unico, ndo é o melhor, mas eu acho que é um desenho tarifario que vale
porque cumpre com tudo o que realmente é pedido pelo regulador. E eu acho que
também . Obrigado.

MC - Daremos inicio agora a etapa de manifestacdes dos expositores lembrando que
cada um tem 10 minutos para apresentar, e por ordem de inscricdo, 0 primeiro seria 0
Sr. Rafael Schechtman, do Centro Brasileiro de Infraestrutura, porém ele néo esta aqui
no auditorio. Entdo o segundo a apresentar, o Sr. Leonardo Caio Filho, engenheiro da
COGEN. E o proximo, Frederico Paixdao Almeida.

Leonardo Caio Filho - Boa tarde a todos. O objetivo desta minha apresentacgéo é fazer
mais uma exposi¢cdo mostrando o mercado que existe do potencial de cogeracéo, a Gas
Natural e também a oferta que passou para esse mercado juntamente com alguns
pleitos que eu vou mostrar mais adiante.
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Gostaria de iniciar mostrando aqui esta figura que mostra a dimenséo do gas na bacia de
Santos que esta muito préxima ao nosso mercado consumidor aqui no estado de Sao
Paulo. E esta area aqui representada na Bacia de Santos. Estamos falando de uma
injecdo de uma oferta em torno de 22 milhdes de metros cubicos por dia de gas de
natural, isso que vai ser disposta aqui para o estado em um curtissimo espaco de tempo.
Em torno de 1 ano vai estar disponivel essa oferta de gas.

A COGEN fez um trabalho, um e-book, um business do gas onde levantou todo o
potencial que pode ser implementada uma cogeracdo a gas natural. E foi dividido isso
através da industria e de comércio e servicos. Na industria, temos aqui detalhado entre
0s segmentos de atividades e na parte de comércio e servicos também. E com foi
levantado um potencial de 3.400 megawatts de capacidade instalada que seriam
necessarios 20 milhdes de metros cubicos/dia de gas para suprir toda essa demanda.
Agora, em particular para a area de concessdo da Géas Natural, daquele total, isso
representa 509 megawatts de capacidade instalada e 3,5 milhdes de metros cubico/dia
de gas. Esse estudo mais detalhado pode ser encontrado no site da COGEN, tem um
link ali que eu coloquei acima na apresentacdo e podemos detalhar quais séo os locais,
0S grupos, e tem um relatério completo mostrando esse estudo.

Aqui vamos mostrar também um pouco tanto da aplicacdo que a gente pode utilizar no
pequeno porte como no grande. Aqui, neste caso, um ar-condicionado a gas natural que
pode funcionar de duas maneiras; através de um chiller ou trocadores de bombas de
calor. Com o chiller ele vai funcionar por expansao indireta que tem um liquido
refrigerante que vai trocar calor com uma intermediaria que pode ser agua e vai absorver
o calor do ar e esfriar o meio ambiente. Ja o trocador de bomba de calor ele pode fazer
uma expansao direta e indireta. Na direta o meio refrigerante vai absorver o calor. Entéo,
neste exemplo aqui, eu coloquei alguns dados da COMGAS que mostram que ja existem
133 megawatts de capacidade instalada que representam 22.000 TRs de ar-
condicionado a gas natural que esté instalado na area de concess&o da COMGAS.

E aqui temos o exemplo de uma cogeracéo de grande porte, estas duas primeiras fotos
a esquerda sao da Corn Products, tem uma planta aqui de 35 megawatts de capacidade
instalada que entrou em inicio de operagdo comercial em 2003. E aqui ao lado vemos
uma planta de ceramica da Pamesa, ela produz 900 mil metros quadrados de piso por
més e tem uma capacidade instalada de 4,5 megawatts.

No Data-Cogen, um banco de dados de dados que a Cogen elaborou, onde tem todos os
empreendimentos de cogeracdo que existem no Brasil e estdo separados tanto por
segmento de atividade como por combustivel, n6s temos hoje 8.000 megawatts de
capacidade instalada. Falando do gas natural, em marco de 2004 tinhamos 408
megawatts e hoje ndés temos 1.400 megawatts instalados no Brasil. Esses
empreendimentos podem visualizados nesse site do Data-Cogen. Isso mostra que a
coogeracao esta em crescente evolucdo e tem muito mais espaco para conseguir fazer
esse avango.

Ultimo slide. Aqui seriam alguns pleitos que a Cogen vem trabalhando, alguns destes
aqui foram apresentados na comissao de Estudos Publicos da Cidade de Séo Paulo; tem
um que nés estamos dizendo para estabelecer algumas politicas em todos os edificios
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comerciais, shopping centers, hospitais, hotéis, que tenha uma geracdo emergencial
hoje a Oleo diesel e que tenha também condi¢cdes de implementar o gas natural e que
facam essa substituicdo ai num prazo de 5 anos. E para os empreendimentos novos que
serdo construidos, que a licenca seja concedida somente se forem fazer essa geracéo
emergencial através do gas natural em vez do diesel. Entdo, € necessario que sejam
estabelecidas algumas politicas para que se consiga fazer esse avanco na coogeracao
porque a oferta do gas existe, o mercado também existe, precisa ser trabalhado para
gue seja viabilizado, e por udltimo aqui eu gostaria de falar que a nossa caixa de
desenvolvimento esta firmando uma parceria com a Cogen a fim de criar uma linha de
financiamento para os projetos de coogeracdo, o que € mais uma acao que pode
contribuir para o avanco da coogeracédo. Obrigado.

MC - Convidamos agora, o Sr. Frederico Paixdo Almeida, especialista em energia
térmica, representando a ABRACE para a ultima exposicao.

Frederico Paixdo Almeida - Boa tarde a todos. A minha apresentacao sera breve.

Neste slide eu apresento a reducédo proposta pela ARSESP nos diversos segmentos
residencial, comercial, industrial e coogeracdo. Embaixo, apresento 0s investimentos
previstos para esses segmentos. Aqui, vocés observam no gréfico de baixo que a maior
parte dos investimentos esta prevista para os residenciais, porém a redu¢cdo menor esta
prevista para a coogeragdo e para o industrial. Apesar de o maior investimento ser no
segmento residencial a margem desse segmento estd diminuindo mais do que o
industrial e a coogeracéo.

Entdo gostariamos de entender isso. Uma solicitacdo da ABRACE é que as tarifas
repitam os custos fixos e os variaveis como se fossem custos marginais de longo prazo.
E o pedido que sempre fazemos em todas as audiéncias é que a Agéncia disponibilize a
planilha para a reproducdo das tarifas porque atualmente sé a Agéncia Reguladora e a
distribuidora sado capazes de reproduzir essas tarifas. E o ultimo ponto aqui € que ficou
estabelecido na nota técnica de 2009 o fator de carga, e existem indUstrias aqui que
podem ser beneficiadas por esse fator de carga. Era isso, obrigado.

MC - As apresentacfes estdo entdo encerradas e convidamos os membros da mesa que
gueiram fazer uso da palavra para as suas consideragodes finais.

Karla Bertocco Trindade - Tendo em vista o tempo disponivel gostariamos de consultar
se ha mais alguém que queira fazer alguma consideracdo ou alguma observacgao. Entao
na auséncia, vou passar para os outros diretores que quiserem fazer uso da palavra.

Zevi Kann - Eu s0 gostaria de ressaltar a questao principal. Que cabe uma reflexdo de
todos no sentido de que o esforco que estad sendo feito do ponto de vista regulatorio
obedecendo a metodologia que foi tracada ha 10 anos e complementada por ocasido
dessa revisao tarifaria, refletindo resultados de cada uma das concessoes. Inicialmente,
ha 10 anos, foi oferecida a mesma margem para todas as distribuidoras. Iniciaram-se as
concessodes dos 30 anos com a mesma margem para cada uma. Mas, logicamente, com
o correr dos anos e a cada revisao tarifaria, as margens vao cada vez mais refletindo as
condicBes especificas daquela concessao. Assim, logicamente ha concessbes em que 0
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forte do mercado € mais industrial com alguma coisa de volume significativo de
residencial, outras que s&o quase tudo industrial, em algumas o GNV tem mais
importancia. E o mix tarifario acaba refletindo aquelas condi¢cdes aquelas especificas de
mercado. O fato de existir um potencial de coogeracdo ndo quer dizer que aquele
potencial vai se realizar. Entdo, as tarifas fixadas para GNV, matéria-prima, GNL e
interruptivel sdo todas tarifas virtuais. Ou seja, se vier o projeto ai sim aquelas tarifas
serdo aplicadas, logicamente sdo todas margens que podem ser negociadas. E nesse
aspecto, eu acho que ficou muito claro da apresentacdo do Antonio Luiz, o limite da
atuacdo da Agéncia e da concessionaria nas tarifas. Num esforco enorme tanto da
Agéncia quanto da prépria concessiondria, esta ocorrendo uma reducdo média de
margens de 32,5%. E a gente viu nos slides qual o reflexo disso. Para o segmento
industrial, por exemplo, as tarifas hoje em dia vigentes que foram aplicadas em
dezembro. Desde dezembro ocorreram dois reajustes no gas de origem boliviana que a
OPA Géas natural utiliza. Esses reajustes ocorridos em janeiro e abril foram de mais de
10%. Bastaram 10% de aumento no gas para que a tarifa dos industriais praticamente
anulasse os 32% de reducdo da margem. Entéo, qual é a conclus&o a que chegamos? E
gue na tarifa industrial, bem como a de coogeracdo, bem como na termoelétrica, e
mesmo no GNV, houve uma reducéo de margem de 23%, ou seja, praticamente 1/4 da
margem desapareceu. E mesmo assim a tarifa de GNV vai subir 5%. E isso por qué?
Porque o gas na verdade tem muito peso na tarifa. Entdo a tarifa € gas mais a margem.
O esforco que se faz na reducdo de margem, encontra limites muito claros no preco do
gas que é pago pela distribuidora para o fornecedor. Entdo, € preciso separar muito bem
e quando se analisar os slides e a revisao tarifaria. Ela trata das margens. Sobre o gas o
gue se pode fazer? Pode-se fazer o esfor¢co como participar a ABRACE junto com a
OPA, junto com a ABEGAS e outras entidades reivindicando um preco de gas mais
condizente com o panorama e estagio de desenvolvimento nacional. Hoje temos um gas
nacional aplicado, em boa parte das concess6es do Brasil, superior a US$ 10 por milhao
de BTU. E provavelmente o gas mais caro do mundo superior até aos precos de GNL
gue envolve todo um esfor¢o de transporte, de preparacao, de instalagcdes. Nao encontra
qgualquer paradigma de comparacgdo de preco de gas de US$ 10 nem na Europa, nem na
América do Sul, muito menos nos Estados Unidos onde o gas esta sendo vendido a US$
4. Por milhdo de BTU. Somente a parcela de transporte do gas nacional ja é R$ 0,23. E
mais de US$ 3 por milhdo de BTU somente a parcela de transporte do gas nacional
cobrado pela Petrobras. Entdo dessa forma, a expansao das distribuidoras acaba sendo
bastante limitada pelo alto preco do gas. Entdo por mais que se reduza a margem,
mesmo que se colocasse margem zero, muitas das expansdes que seriam desejaveis no
estado de Sao Paulo se tornam inviaveis. Entdo, o contexto dessa revisao tarifaria &
limitado. Ele deve estar sempre dentro de uma reflexdo maior, a tarifa como um todo,
essa que acaba influindo, incluindo o preco do gas. E quero agradecer a todos a
presenca e o teor das apresentacdes e mais uma vez ressaltar que vamos levar em
conta todas as consideracdes, vamos preparar o documento de resposta aceitando ou
nao, e por qué. Sobre cada uma das ponderac¢des aqui colocadas e buscar publicar tudo
até o final do més agora. Obrigado.

Karla Bertocco Trindade - Bem, senhores. Entdo tendo em vista as consideracdes aqui
da ARSESP e de vocés, novamente agradecer a participacdo de todos. Dizer que a
ARSESP continua aberta a disposicdo para qualquer pergunta pontual como a que a
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gente viu aqui hoje na area de coogeracdo ou mesmo do municipio de Avaré, e estamos
a disposicdo para conversar agora e principalmente também depois de concluido o
processo, a ARSESP continua aberta para conversar. Mais uma vez obrigada pelas
contribuicdes e pela presenca e declaro encerrada a Audiéncia Publica. Obrigada.
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